
Informatie	  HorlogesNL	  
	  
Deze	  website	  is	  twee	  maanden	  geleden	  overgenomen	  met	  als	  doel	  de	  website	  uit	  te	  
bouwen.	  Daar	  zijn	  andere	  (belangrijkere)	  producten	  tussen	  gekomen,	  dus	  wordt	  de	  
website	  weer	  afgestoten.	  
	  

Bezoekers	  
In	  eerste	  instantie	  stonden	  er	  veel	  producten	  op	  de	  website	  die	  niet	  leverbaar	  waren.	  
Hierdoor	  waren	  de	  bezoekersaantallen	  wat	  hoger,	  maar	  de	  bouncerates	  ook.	  

Overzicht	  van	  bezoekers(aantallen)	  

	  



Overzicht	  van	  verkeersbronnen	  
Rood	  omcirkelt	  zijn	  irrelevante	  bezoekers	  i.v.m.	  de	  verkoop	  van	  de	  site.	  

	  



Beheersysteem	  
De	  website	  is	  opgezet	  in	  een	  omgeving	  van	  Luondo.nl.	  Dit	  is	  een	  gratis	  systeem,	  je	  
betaalt	  enkel	  per	  transactie	  (minder	  dan	  1	  euro).	  Verwaarloosbaar	  dus.	  

	  

	  



Marketing	  
Er	  is	  niets	  aan	  marketing	  gedaan,	  slechts	  wat	  linkbuilding.	  Na	  aankoop	  door	  mij	  zijn	  er	  
teksten	  toegevoegd	  voor	  de	  categorieën	  (10	  x	  500	  woorden).	  Daarnaast	  heb	  ik	  50	  unieke	  
omschrijvingen	  met	  specificaties	  van	  horloges	  laten	  maken.	  Deze	  staan	  er	  nog	  niet	  op	  
maar	  worden	  wel	  meegeleverd.	  
	  
Mogelijkheden	  om	  deze	  webshop	  meer	  verkeer	  te	  laten	  genereren	  zijn:	  
	  

• SEO	  
• Google	  Adwords	  
• Meer	  Linkbuilding	  
• Affiliate	  marketing	  
• Bannering	  

	  

Inkoop	  
De	  inkoop	  wordt	  gedaan	  bij	  een	  dropship	  leverancier.	  Het	  is	  ook	  mogelijk	  de	  producten	  
zelf	  in	  te	  kopen.	  
	  
De	  marges	  van	  de	  producten	  zijn	  groot.	  Vaak	  40	  –	  70%.	  Voor	  bestellingen	  onder	  de	  300	  
euro	  betaal	  je	  20	  euro	  administratiekosten.	  Deze	  kosten	  drukken	  vrijwel	  altijd	  direct	  je	  
winst	  omdat	  de	  meeste	  horloges	  minder	  dan	  300	  euro	  kosten	  om	  in	  te	  kopen.	  
	  
Op	  HorlogesNL.nl	  staan	  enkel	  horloges	  waar	  ondanks	  deze	  kosten	  toch	  een	  goede	  winst	  
gemaakt	  wordt.	  	  
	  
Het	  script	  dat	  erbij	  geleverd	  wordt	  is	  in-‐house	  ontwikkeld	  en	  uniek.	  Deze	  dropshipper	  
levert	  de	  producten	  niet	  eenvoudig	  aan,	  toch	  is	  het	  ons	  gelukt	  de	  database	  uit	  te	  lezen	  en	  
alle	  producten	  in	  1	  keer	  op	  te	  halen.	  
	  
Dit	  script	  kan	  enigszins	  aangepast	  worden	  waardoor	  bijvoorbeeld	  enkel	  producten	  
worden	  ingeladen	  waarbij	  minimaal	  50	  euro	  winst	  gemaakt	  wordt.	  
	  
	  

Resultaten	  
Deze	  website	  heeft	  nog	  geen	  goede	  resultaten.	  Maar	  ze	  zijn	  wel	  beter	  geworden	  dan	  
vóór	  de	  aanschaf.	  
	  
De	  omzet	  was	  de	  eerste	  3	  maanden	  500	  euro.	  Vervolgens	  is	  de	  webwinkel	  overgekocht	  
voor	  €	  1.500	  euro.	  
	  
De	  omzet	  was	  in	  april	  300	  euro.	  
	  
Het	  ging	  om	  horloges	  met	  verschillende	  marges.	  In	  totaal	  was	  de	  winst	  ongeveer	  100	  
euro	  in	  April.	  



Overige	  kosten	  
De	  overige	  kosten	  zijn	  verwaarloosbaar.	  Het	  keurmerk	  kost	  enkele	  tientjes	  per	  jaar	  en	  
verder	  zijn	  er	  nagenoeg	  geen	  kosten	  (domeinnaam).	  


