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Verkoop informatie 

Web winkel in kinder educatief speelgoed en leer/spel materiaal 

 

Inleiding 

De eigenaar van de webwinkel bied deze te koop aan omdat de winkel te goed loopt en niet meer 

alleen / part time te managen is. De winkel is toe aan een volgende stap om verder te groeien. 

In 2006 is de webwinkel online gekomen. In 2008 is de webwinkel overgaan naar een andere 

winkelconcept en hosting. De vindbaarheid op internet is toen enorm toegenomen en zijn 

koppelingen gemaakt met vergelijk webistes Beslist.nl en Kieskeurig.nl. 

 

Te koop wordt aangeboden 

 Domein naam 

o www.xxx.nl 

o Page rank 4/10 

 bedrijfslogo 

 Ingerichte webwinkel 

o Gehost door “one stop webshop”. 

o De beheersomgeving van de winkel is gebruiksvriendelijk en in de winkel zijn ongeveer 

1500 artikelen in detail beschikbaar (productbeschrijving + foto) 

o Product feeds met Beslist.nl en Kieskeurig.nl + goede winkelbeoordeling en positieve 

reviews 

o Kwaliteitskeurmerk ‘Save to Shop” 

o Extra content: Veel informatie over de ontwikkeling van kinderen en de links naar 

bijpassend speelgoed. 

o Diverse extra modules in de winkel voor onder andere nieuwsbrief, marketing manager, 

cadeaupapier, cadeaulijst, bestsellers, google analytics) 

o Webwinkel design + extra modules en koppelingen t.w.v. 2500,-  

 Contract met TNT + TNT Parcel ware software + 2 label printers 

 Goede contacten met leveranciers van diverse A-merken 

 Voorraad (inkoopwaarde 45.000Euro / verkoopwaarde ongeveer 85.000) 

Bij interesse in deze webwinkel kan contact worden opgenomen met  V. Erwig (v.erwig@planet.nl /  

06-29085479) 
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Samenvatting 

Goed lopende webwinkel in educatief speelgoed en leer/spel materiaal wordt te koop aangeboden 

vanwege succes. De webwinkel is sinds 2006 online en is inmiddels uitgegroeid van hobby tot 

serieuze webwinkel met in 2010 ruim 3.100 orders, 10.000 verkochte producten met een verkoop 

omzet van 100.000 Euro. 

Zoekt u een goed lopende webwinkel en wilt u de investering in tijd besparen om dit te bereiken dan 

is dit een unieke kans. 

Investering in uren bedraagt circa 5.000 uren, voor het implementeren van de webwinkel, 

productbeschrijvingen, product selectie en contacten met leveranciers,  

 

Activiteiten 

Verkoop van 1.500 artikelen van diverse leveranciers, waaronder een aantal A merken die beperkt 

beschikbaar zijn voor webwinkels. 

De huidige doelstelling is om artikelen van diverse leveranciers zelf op voorraad te hebben en 

hierdoor snel/direct te kunnen leveren, iets wat tegenwoordig verwacht wordt door klanten en een 

service die ook door een aantal grote andere webwinkel wordt geleverd. Vanwege deze service is de 

webwinkel geen prijsvechter en zijn de marges normaal.  

 

Doelgroep 

De doelgroep zijn de trotse en bewuste ouders van kinderen in de leeftijd van 0 to 6 jaar. Een beetje 

trots moeten ze zijn want de artikelen zijn van hoge kwaliteit voor wat betreft materiaal en 

educatieve waarde. Het is geen Bart Smit en de prijzen liggen dan ook hoger. 

 

Verwachtingen 

De webwinkel heeft de potentie om verder te kunnen groeien. Afgelopen 1,5 jaar zijn de advertentie 

uitgaven verminderd om de groei wat te kunnen afremmen omdat het aan huis houden van voorraad 

en de beschikbare tijd verdere groei in de weg stonden. 

Verdere optimalisatie van administratieve processen, voorraad en advertentie zullen naar 

verwachting verdere groei geven.  
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Statistieken 

 2008 2009 2010 2011 (t/m 15-3) 

Aantal orders 1.250 2.750 3.100 628 

Aantal artikelen 
verkocht 

4.350 9.750 10.000 2172 

 

 

 

 

 2008 2009 2010 2011 (t/m 15-3) 

Aantal unieke 
bezoekers 
(Gemiddeld per dag) 

390 580 630 636 

Aantal nieuwsbrief 
abonnees 

373 1051 1556 1678 
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Hieronder een aantal statistieken van Google Analystics 
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Juridische structuur 

De webwinkel is in 2006 opgericht en on line gekomen in 2006. 

De webwinkel is een eenmanszaak. 

 

Financiële gegevens 

Bedragen exclusief BTW 

Euros 2007 2008 2009 2010 

Verkopen  6.900 44.000 95.000 100.900 

Kosten 13.750 43.000 87.800 81.500 

Winst -6.850 1.000 7.200 19.400 

In 2010 is met name gestuurd op kosten reductie en niet te hard groeien. Advertentie uitgaven zijn 

fors gereduceerd 

 

 


